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PARTNER

GOR ETT TRYGGT VAL.
DET AR SMART.

GUSTAVSBERG HAR VARIT EN DEL AV SAMHALLSBYGGET SEDAN 1939. UNDER ARENS LOPP HAR VI SAMLAT PA 0SS KUNSKAP
OCH RUTINER SOM — OM DU FRAGAR 0SS — GOR 0SS TILL EN UNIKT LAMPAD PARTNER | ALLA TYPER AV PROJEKT:

i vet att vare sig det géller samhalls-  service gor det lattare att férutse totala
vinst eller ekonomisk vinst séd ska ett  dgandekostnader.
byggprojekt alltid vara en bra afféar. Efter ndrapa 200 ar i branschen och en lang
Vivet att det finns en slutkund som rad innovationer sa antar vi att du kénner
har forvantningar pa funktion, kvalitet och  till kvaliteten pa vara produkter. Smarta
hallbarhet. Vivet ocksa att vagen dit gar badrum fran Gustavsberg tillgodoser hogt
via arkitekter, upphandlingar, budgetar, uppstallda hygienkrav. De sparar vatten,
byggare och installatorer. energi och pengar och uppfyller FN och
Gustavsberg ar en leverantor av kompletta  Sveriges miljomal.
badrum och det gor det enkelt f6r dig Det gor Gustavsberg till det tryggare valet,
att vara kund. En paketldsning genom en dérfor det smartare valet.
enda partner forenklar frvaltning och




| TRYGGA HANDER
MED GUSTAVSBERGS CARE

| vart breda utbud
finns blyfria och

energiklassade blan-
dare for alla behov.
Med férlangda
spakar for rorelse-
hammade personer,
eller bara for 6kad
tillganglighet. De ar
byggvarubedémda
och godkanda

och uppfyller alla
legala krav for
samhallsbyggnader.

Gustavsberg har
utvecklat silpluggs-
ventiler anpassade
specifikt for sjuk-
husmiljo. De sluter
tatt for att forhindra
smittspridning av, till
exempel, legionella.
Den tatslutande
konstruktionen
forhindrar dven dalig
lukt.

Var draneringsventil
forhindrar eventuell
smittspridning i
duschslangar. Den
tommer bade slang
och duschhuvud

pa restvatten och
minskar risken for, till
exempel, legionella.
Duschslangen ar
spiralformad sa att
allt vatten enkelt
rinner ner och ut

genom ventilen.
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ETT FLERTAL PRODUKTER SOM TAGITS FRAM AV GUSTAVSBERG | SAMRAD MED NYA KAROLINSKA SJUKHUSET
OCH ANDRA SJUKHUS HAR BLIVIT STANDARD INOM VARDEN. PRODUKTERNA, VAR ERFARENHET OCH VAR
ORGANISATION GOR ATT VI KAN ERBJUDA PAKETLGSNINGAR FOR SJUKHUS OCH VARDHEM.

MED 0SS SOM PROJEKTPARTNER KRAVS DET ENDAST ETT TELEFONNUMMER FOR HANTERING AV SERVICE,
REKLAMATION OCH FORVALTNING. ATT HA EN PROJEKTPARTNER FORENKLAR AVEN KUNSKAPSOVERFORING
OM PRODUKTER OCH LOSNINGAR. NAGRA KONKRETA EXEMPEL PA ATT GUSTAVSBERG AR ETT TRYGGT VAL:

Flera av vara
tvattstall [ampar
sig—och kan
anpassas ytterligare
— for sjukhusmiljo.
Smutsavstotande
C+-behandling

ger battre hygien,
enklare rengoring,
och minskad atgang

av rengoringsmedel.

Rullstolsanpassade
tvattstall med plan
undersida gor det
enkelt att komma at
och att komma nara
tvattstallet.

En forhojd
tryckknapp iréd
kontrastfarg gor toa-
lettbesoket enklare
for personer med
synnedsattning.
Den har aven
anpassats for att
en rorelsehammad
anvandare enkelt
ska kunna spola
toaletten med, till

exempel, armbagen.

Ett armstod som
enkelt monteras i
sitsfastet forenklar
rengdring och ger
en battre och tryg-
gare upplevelse for
anvandaren. Sitsar

i kontrastfarger
forenklar for perso-
ner med synnedsatt-
ning, och sitsen har
ett glidstopp som
gor den stadigare
att sitta pa. Armstod
for vaggfaste finns

som tillval.

0

Gustavsbergs ener-
gieffektiva, blyfria
dusch- och badkars-
blandare finns med
funktionsanpassade
RH-spakar och
RH-vred som

tillval. Det férenklar
anvandandet for
alla anvéandare med
nedsatt muskelstyr-
ka. Spakar och vred
finns i flera olika ut-
féranden beroende
pa specifikationer,
krav och behov.

Vara produkter

&r anpassade for
vard och omsorg.
Det ar aven var
organisation. Med
vara "paketlosning-
ar” och med oss
som projektpartner
sparar du tid och
pengar under byg-
gets alla faser, inte
minst férvaltning.
Resultatet ar en for-
delaktig Total Cost
of Ownership med
malet att ta hansyn
till alla kostnader
fran inkop till service
och férvaltning.



" SVERIGES FORSTA
SVANENMARKTA SKOLA

| VARGARDA KOMMUN HAR DET FUNNITS TVA SKOLOR SOM BYGGDES PA 60-TALET. TILL
SLUT GJORDE FUKTSKADOR OCH ANDRA PRAKTISKA PROBLEM ATT UNDERVISNINGEN

| SKOLORNA BLEV LIDANDE. DA KOM MAN PA IDEN ATT BYGGA EN SKOLA SOM KUNDE
ERSATTA DEM BADA — OCH ATT DEN SKULLE VARA SVERIGES FORSTA SVANENMARKTA
SKOLA. DET AR HAR GUSTAVSBERG KOMMER IN I BILDEN.

— PROFFSENS SMARTA PARTNER

GUSTAVSBERG BAST | KLASSEN
Projektledare fran Vargarda kommuns
sida var Harald Andrén. Han berattar att
det var den dittills daliga miljon som drev
fram tankarna pa att géra en svanenmarkt
skola som kunde erbjuda en sékrad

miljo for elever och larare. De hdga
kraven skulle daven galla pa skolans alla
toaletter. Valet av Gustavsberg var inte
forutbestamt:

"Vi diskuterade inte vilket fabrikat
egentligen. Vi valde blandare utifran sva-
nenmarkning och hogsta energiklass och
da valde installatoren och entreprendren
blandarserien Nautic fran Gustavsberg.”

SVENSKTILLVERKADE BLANDARE
Johan Wehlin pa Djupedals ror var
projektledare och kalkylator for VS-delen
pa skolan. Nar Vargarda Kommun och en-
treprendren drog igang projektet bjods
han in att ansvara for VS installationerna
redan pa projekteringsstadiet.

Till Lindbladskolan valde man ut



WC-stolar, tvattstall, blandare, dusch-set,
vattenutkastare och kopplingssystem.

Aven blandare i storkdket. Enligt Johan
var den inhemska tillverkningen ytterliga-
re en faktor i Gustavsbergs favor:

"Vivalde Gustavsberg foér att dom hade
en bra kvalitet samt hog energiklass,
vilket kréavdes for att skolan skulle fa
svanenmarkning. Och nér armaturfabri-
ken med tillverkningen ligger ett stenkast
bort sa var valet sjalvklart.”

HALLBARHET STYR VALET

Fastigheter for barnomsorg och skola ar
komplexa byggnader som stéller stora
krav och dér det finns regler fér vad som
maste finnas pa plats. Enligt Harald finns

darfor praktiska férdelar med att inte ha
sa manga olika fabrikat.

“Vi har alltid ett hallbarhetsperspek-
tiv och ett underhallsperspektiv. Vi
underhaller sjalva, sa det ar viktigt med
bra produkter som haller och dar det ar
enkelt att fa fram reservdelar.”

Johan berattar att just det projektet
dessutom brét ny mark fér manga av de
inblandade:

“Det hade inte byggts en skola med

Svanenmarkning i Sverige vad jag forstatt.

Sa detta var lite speciellt dven fér Svanen
sjélva.”

BRA TOALETTER AR LIKA MED TRIVSEL

En generell princip f6r moderna

skolprojekt ar att bygga manga toaletter.
De ska vara lattillgangliga och synliga sa
att det kdnns tryggt att ga dit. Miljon ska
vara trevlig, med kakel och klinker och
kvalitetskansla. Det gor eleverna mindre
bendgna att gora sénder nagot och det
gor det enklare att halla rent.

SENSORBLANDARE FOR BATTRE HYGIEN
Lindbladskolan var klar innan
Coronapandemin bérjade. Hade Harald
vetat da vad han vet nu sa hade han velat
ha ett system fér handspriten i stéllet

for |6sa flaskor. Man satte in sensorstyra
blandare pa nagra stallen, till exempel

i koken, men idag hade man valt sen-
sorstyrda blandare rakt igenom. Harald
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menar att da man blandar sensorstyrda
och traditionella blandare sa hander
|att att elever glommer att sténga av de
traditionella blandarna. Sensorstyrda
blandare ger inte bara battre hygien, de
sparar ocksa vatten.

SVANENMARKNINGEN GAV MERSMAK
Lindbladskolan éppnade i arsskiftet 2019
—2020. Den projekterades for 525 elever

i F-6, nu gar dar 410 elever. Projektet har
slagit val ut. Foraldrar, elever och larare ar
n6jda. Och nu finns planer pa att bygga

en svanenmarkt forskola.



VI AR MED DIG...

tt modernt badrum maste vara

langsiktigt hallbart. Det staller hoga

krav pa valet av badrumsprodukter,

men dven pa valet av projektpartner.

Gustavsberg har varit en del av det

svenska samhallsbygget sedan 1939 och du
hittar vara badrumsmaobler i bostader, inom
vard och omsorg, och i offentlig miljé. Hog
kvalitet, kompletta badrumslésningar, och
marknadsledande teknik som sparar vatten
och energi gor Gustavsberg till ett smart val
av projektpartner.

SMART ARBETSSATT

Vivill pasta att det inte bara ar produkterna
som ar smarta, det ar dven vart arbetssatt.
Att hitta I6sningar som uppfyller ett storre
projekts alla tankbara krav kraver att man ar

insatt —och det tar tid. For att kunna tillféra
sa mycket varde som mojligt vill vi darfor
bidra med vart kunnande pa ett sa tidigt
stadium som mojligt. Med var erfarenhet
kan vi hjalpa dig identifiera projektets
forutsattningar och ta fram forslag pa en
komplett 16sning.

MILJOENGAGEMANG | ALLA LED

Vart miljdengagemang sker pa alla fronter:
Det borjar i var tillverkning dar det pagar
ett standigt utvecklingsarbete for att ta
fram miljovénligare arbetssétt och mer
miljovanliga material till véra produkter.

Vi arbetar kontinuerligt fér att minska
méangden emballage och for att minimera
transportvikt. Vi samarbetar daven med vara

transportdrer for att minska vart avtryck

— PROFFSENS SMARTA PARTNER

pa miljon under resan till byggprojektet.
Slutligen, néar produkterna har installerats,
kommer de att spara vatten och framja
bade miljon och byggnaden i artionden.

SJUKHUS MED MERA

2010 bjods Gustavsberg in i projektering-
en av Nya Karolinska Sjukhuset. | nara
samarbete med nagra av varldens mest
framstaende healthcare-bolag utvecklades
flera unika produkter. Genom dialog och
langsiktighet byggdes det koncept som
idag gar under namnet Gustavsberg CARE.
Att bygga sjukhus staller extremt hoga krav
pa en leverantor av badrum, men det har
var ett projekt som paverkade hur vi idag
jobbar med alla storre projekt. Malet ar
alltid att vara involverade och lyhdrda. Och

att var erfarenhet ska vara din trygghet.

TOTAL COST OF OWNERSHIP

Att ha en enda langsiktig projektpartner
skapar trygghet. Genom att bidra med ru-
tiner och kunskap och genom att ta pa sig
hela badrumskonceptet kan Gustavsberg
forenkla allt fran projektering till installation
och —inte minst — férvaltning. Aven ekono-
miska fragor blir enklare att hantera. Total
Cost of Ownership blir lattare att dverblicka
med en enda partner som kommer in tidigt
och som finns kvar dven langt efter sjélva
byggfasen. Gustavsberg har, som sagt,
varit en del av det svenska samhéllsbygget
sedan 1939...

A HELA VAGEN



FRAN PROJEKT TILL OBJEKT

PROJEKTERING

Kanske vardefullast av allt: Att gora ratt fran
borjan. Vara produkter och specifikationer
finns tillgangliga i digital miljo, vilket under-
|attar for arkitekter och konsulter redan under
upphandlingsfasen.

e AMA-texter, 3D-ritningar och mycket mer finns pa var

hemsida.

av projektering.

SUPPORT OCH UTBILDNING

Livscykelkostnader, energi- och vattenbe-

INSTALLATION

Gustavsberg ar varldsledande inom smart
teknik som sparar vatten och energi. Vi séker-
staller att entreprendren har ratt produkter
och bistar med utbildning, instruktionsfilmer
och testinstallationer.

e  Varaprodukter dr miljésmarta under sin livstid, men
miljohansyn tas aven vid tillverkning, materialval, transport,
atervinning, med mera.

SAKER VATTEN

Vattenskador kan drabba bade byggen och

— PROFFSENS SMARTA PARTNER

FORVALTNING

| ett fullskaligt, langsiktigt bygge utgor forvalt-
ningen — Aver tid — 80 procent av kostnaden.
Manga aktorer tanker inte pa det, men det
gor Gustavsberg.

e  Gustavsberg liggeriframkant nar det géller anpassning
till alla nya lagkrav f6r t ex energideklarationer, med mera.
(Tufft fér oss, tryggare for dig.)

SERVICE

sparingskalkyler, byggvarudeklarationer,
produktspecifikationer, med mera. Vi delar
med oss av var kunskap och langa erfarenhet

e Att haen helhetsleverantor avbbadrum underlattar. For flera

av vara kunder har vi skapat “paketlésningar”.

fardigstallda vatutrymmen. Vara produkter
ar kvalitetssakrade, det &r dven vara metoder
for installation. For att vara riktigt sékra kan vi
bista dig i besiktningsfasen.

*  Gustavsbergs produkter ar Saker vatten-auktoriserade.
Korrekt installation minimerar risken for vattenskador.

Produkter fran Gustavsberg

skapas for att halla ur ett
livscykelperspektiv. Utover
hog produktkvalitet har vi
ett serviceerbjudande som

forenklar vardagen for alla
inblandade.

e  Gustavsberg garanterar bl a att
reservdelar finns kvar 10 ar efter
att produkten utgatt.
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HUDIKSVALLS SIUKHUS

TG DET SAKRA
FORE DET 0SAKRA




adrumsprodukter for sjukhus maste
uppfylla strénga krav pa att vara
miljovanliga, energisnala och pa-
tientsakra. Gustavsbergs produkter
uppfyller samtliga krav och har darfor valts
ut till “Framtidsbygget” etapp 1.
Framtidsbygget omfattar Hudiksvalls
sjukhus och Gavle sjukhus och berdknas
ta drygt 10 ar. Forsta etappen ar
ombyggnationer av Hudiksvalls sjukhus
har pabdrjats och omfattar bland annat
helt nya avdelningar for éron-nésa-hals,
horselvard, sterilcentral, centralopera-
tion med operationsmottagning och
uppvakningsavdelning mm. Det &r i denna
etapp Gustavsbergs produkter kommer att
installeras.

Etapp 3 2
Rivningav hi= 2, 3, 4,15, 20 och | saeh
2 i
- Adminisirachs bypgnsd

Teknikbyggnades 3
- Mindre komplementbypgrader

Etapp 5
Omibyggreation | hus 18
ach bus 8 [del 2/3)

INTE FGRSTA GANGEN FOR GUSTAVSBERG
Aven under tidigare renoveringar och till-
byggnader aren 2013 till 2015 installerades
produkter fran Gustavsberg. Entreprendr
och VVS-ansvarig var Arne Ahs som ar VD
och dgare pad AM Rér och Mek:

“Vivalde Gustavsberg eftersom vi tidiga-
re arbetet med varumarket och vet att det
ar bra kvalitet och bra ur energisynpunkt.
Gustavsberg har flera bra produkter som ar
framtagna speciellt f6r andamalet.”

Enligt Arne var Nya Karolinska Sjukhuset
ett referensprojekt, det var viktigt att
vélja en trygg och saker leverantor. Vid
stora byggen &r eftermarknaden — service,
reservdelar och garantier — en viktig faktor.

Etapp 1b

Ombygerationer | hus ¥

- AEUTMEIERENING
amnbulanshall

- Centraloperation

- Staricanteal

Etapp 1a

Ombygeaatianer | his & (del 177)
= Ovorendsa-hak

- Hersehdrd

- Dperationamatiag
= Uppreakningsavoeining

DET SITTER | DETALJERNA

Lars Akerlind har varit vvs-konsult i 35 &r,
idag anstalld i Region Gavleborg som
delprojektledare i Framtidsbygget. Han
berattar att Covid-19-pandemin har gjort
vardhygien till en dannu hetare fraga och
ger nagra konkreta exempel dar det kan
brista: Tvattstall med konsoler ar, generellt,
svara att halla rena. Och det ar viktigt att
de har en slat yta daven pa undersidan.
Bréddavlopp far éver huvud taget inte
forekomma. Aven spolkanter p& we-stolar &r
ett problemomrade.

"Det ska vara latt att halla rent”, samman-
fattar Lars.

Stora forbéattringar sitter ofta i detaljerna:
Smutsavvisande porslin av hog kvalitet,
obrutna hygieniska ytor utan “smutsféllor”,
generdsa avstand och utrymme fér enkel
renhallning, slangar som helt tdms pa
vatten, med mera.

Det ar har Gustavsberg kommerin i
bilden:

VARDPRODUKTER FRAN GUSTAVSBERG
Gustavsberg har sedan tidigare ett brett
utbud med produkter som utvecklats
speciellt for sjukhus. Fler av dem har valts ut
till Framtidsbygget:

Tvattstall 740, marknadens mest
ergonomiska RH-tvattstall som ar anpassat
for rérelsehdammade och rullstolsbundna,
Nautic 1522 vagghangd wc-stol med arm-
stod och speciellt framtagen for sjukhus da
den har ett stadvanligt mellanrum mellan

vagg och cistern. Nautic tvattstall med

— PROFFSENS SMARTA PARTNER

anvandarvanlig férlangd RH-spak, samt
Gustavsbergs A-klassade duschset med
Nautic termostatblandare med RH-vred
samt spiralslang med sjalvdranerade ventil
som ser till att inget stillastdende vatten
blir kvar och som dérmed minskar risken for
legionellasmitta.

DET HALLBARA VALET

Vardhygien ar forsta prioritet, men alla
stora, offentliga byggprojekt maste ocksa
gora noggranna livscykelanalyser, "LCC".
En vardanpassad blandare som Nautic kan
innebara battre hygien, men den kan dven
spara in stora pengar genom att ha en lang
och palitlig livslangd och genom teknik som
sparar in pa energi och vatten.

Resultatet blir bade battre ekonomi i det
langa loppet — LCC — och langsiktig hallbar-
het med ett mindre avtryck pa miljon.

“Gustavsberg har manga miljcbedémda
produkter och det &r en forutséttning for
att placeras i sjukhusmiljo”, anser Lars.



ATT LYSSNA OCH FORSTA
SKA GORA GUSTAVSBERG
TILL MARKNADENS
BASTA PARTNER

ya Karolinska Sjukhuset, NKS,
var ett unikt projekt. For att
det var sa stort, men ocksa for

att det var sa visionart. Den
vanligaste certifieringsmodellen

inom nybyggnation i Sverige idag ar
"Miljobyggnad”. Kravet vid byggna-
tionen av NKS var att uppfylla den allra

hogsta nivan, "Miljobyggnad Guld”.
Gustavsbergs satte som mal att
under loppet av 3 till 4 ar uppna en kol-
lektion med produkter som uppfyllde
de hogt stallda kraven. | samarbete
med nagra av de tongivande aktorer-
na kring NKS projektet utvecklades
bland annat toaletten Nautic 1522.

— PROFFSENS SMARTA PARTNER




Unikt med denna toalett &r bland annat att
utrymmet mellan cistern och véagg ar 2 cm
och dérmed lattstadat och hygieniskt.

Gustavsberg tog dven fram blyfria
blandare, rullstolsanpassade tvattstall,
och en duschslang med en innovativ back-
ventil som minimerar risken for legionella.
Samtliga produkter testade, anpassade
och godkanda for sjukhusens hoga krav pa
hygien, energi och tillganglighet. Genom
dialog och langsiktighet byggdes ett
fortroende och ett kunskapskapital som
idag ar det koncept som gar under namnet
Gustavsberg CARE.

“Man kan saga att NKS var en bra bérjan”

konstaterar Thomas Géransson, Channel
Manager Projects pa Gustavsberg.

FINNS PA FLERA STORA SJUKHUS

Innan leveranserna till NKS stod klart

sa inleddes aven samarbeten med
Huddinge sjukhus, Sollentuna sjukhus och
Sédersjukhuset. Samverkan har dven skett
via regionala s k brukarrad och under arens
lopp har det lett till medverkan i ett 20-tal
stora projekt inom varden.

Sjukhus ar inte som andra projekt: De ar
offentliga, ofta utdragnai tid och volymer-
na ar stora. Kraven ar hoga gallande hygien,
hallbarhet och god energianvandning.

Men sa finns det annu en skillnad, forklarar
Thomas:

“Sjukhus vill standigt bli battre. Det ar var
roll att forsta konceptet, att vara lyhorda
och att planera projektet val.”

Gustavsberg stravar standigt efter ett
smart och effektivt arbetssatt. Produkter
och koncept maste ha ett langsiktigt
hallbart perspektiv. De ska dven passa for
flexibelt utnyttjande.

“Vi ar otroligt stolta att vi nu har ett kom-
plett sortiment att erbjuda till sjukhusen.”

DET LANGA PERSPEKTIVET
Gustavsberg lagger sator vikt pa att
standigt blicka framat och sakerstalla att
Care-sortimentet uppfyller marknadens
krav, aven ur ett forvaltningsperspektiv.
Som partner i sjukhusprojekt maste man
sakerstalla att produkterna uppfyller LCA
(Life Cycle Assesment), att reservdelar
finns minst 10 ar efter att en produkt har
utgatt ur sortimentet, och att produkterna
accepteras av Byggvarubedémningen.

Tio ars erfarenhet har gett en gedigen
kunskap om vad som kravs inom sjuk-
varden, som organisation forbereder sig
Gustavsberg standigt pa de nya krav som
ska uppfyllas. Redan idag arbetar man mot
de krav som man vet kommer under 2024
och annu langre fram.

"Genom att vara uppdaterade skapar
vi forutsattningar for vara kunder att gora
ratt val fran borjan. Pa sa satt blir vi en trygg
partner.”

SMARTA PRODUKTER, SMART ARBETSSATT
Gustavsberg ar en leverantor av [6sningar
for kompletta badrum for sjukhus. Om
det upptacks en lucka i konceptet sa kan
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FRAN BESTALLARE
OCH BYGGARE TILL
INSTALLATOR OCH
SLUTANVANDARE, ALLA
SKA BLI NOJDA.

man —i egenskap av global producent
och partner —ta fram nya produkter, eller
utveckla det som saknas. Det ar unikt,
menar Thomas.

"Vihar en 6verlagsen process eftersom vi
levererar hela badrumslésningar.”

Att ha en partner som kan ta pa sig hela
badrumskonceptet forenklar langa, stora
projekt. Aven "Total Cost of Ownership”
blir en enklare berdkning nar Gustavsberg
finns dar under — och aven efter — projektets
hela levnadstid.

VARFOR SJUKHUS?

Gustavsberg ar en gammal samhallsbygga-
re och vill fortsatta att tillfora ett mervarde
till samhallet. Det driver verksamheten
framat. Samhallet staller hoga krav — vilket

— PROFFSENS SMARTA PARTNER
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i sin tur driver pa Gustavsbergs standiga

utveckling.

Gustavsberg CARE har hittat sitt
framgangskoncept for sjukhus: | NKS fallet
var det dialog i ett tidigt skede. Dar mark-
nadens aktorer bjods in for att tycka till om
forslag pa bade produkter och processer.

"Den input vi far gor oss till en battre
partner”, sammanfattar Thomas. “Lyssna
och férsta marknadens krav, idag och i
framtiden. Det ar det som ar var styrka.”

e Gustavsberg har varit en del av samhallsbygget sedan
bérjan pa férra arhundradet.

* Gustavsberg CARE levererar kompletta badrum fér
sjukhus sedan 2010.

e CARE-segmentet ar under konstant utveckling och
omfattar idag ett 50-tal produkter.

e Samtliga produkter och processer uppfyller svensk
sjukvards hygien-, hallbarhets-, miljé- och energikrav.



TOMAS PA VARGARDAHUS
VALJER GUSTAVSBERG

VARGARDAHUS HAR VARIT KUND HOS GUSTAVSBERG SEDAN 1992. | SAMBAND MED ATT VI
NU LANSERAR VAR NYA SERIE MED DUSCHVAGGAR OCH DUSCHDGRRAR DELAR PROJEKT-
CHEFEN TOMAS BERNEREK MED S1G AV SINA TANKAR KRING PRODUKTER, KVALITET OCH

VAD SOM AR VIKTIGT ATT TANKA PA | VALET AV BADRUMSINREDNING.

— PROFFSENS SMARTA PARTNER

argardaHus ar kdnda for sin enga-
gerade och yrkeskunniga personal.
— Vi alskar att bygga hus och far ofta

hora att det marks, berattar Tomas.
Malsattningen for oss &r att ha marknadens
nojdaste kunder. Nagot vi uppnar genom
att sta for trygghet, erbjuda full valfrihet
och att vara tillvalsprodukter haller hog
kvalitet. Det &r nyckeln i allt vi gor, fortséatter
han. Darfor ar det heller ingen slump att det
ar Gustavsbergs produkter du hittar i husen
fran Vargarda.

Vad ar viktigast for dig nar du valjer bad-
rumsprodukter?

Det maste vara erkant bra produkter. Som
hustillverkare tittar jag till exempel pa att
det inte &r en massa reklamationer vilket blir
jobbigt fér vara kunder och for oss, sager
Tomas. Logistiken maste fungera, det ska
vara ordning och reda pa leveranserna och
bra folk att jobba med. Kort sagt en hog
serviceniva. Aven sikerhetsaspekten ar
viktig, alltsa att produkterna lever upp till
de regler och sékerhetsforeskrifter som
géller pa var svenska marknad. Har finns le-
verantGrer som tar genvagar vilket innebar
att man kan fa nedslag vid en besiktning,
forklarar han. Och det vill vi inte riskera.



Varfor har ni valt att samarbeta

med Gustavsherg?

Forutom att jag ar valdigt n6jd med
produkternas kvalitet, att kanslan nar man
haller i produkterna ar distinkt och bra,

vet jag alltid vad jag far och att det funkar
installationsmassigt. Det ar det som ar for-
delen med att ha en och samma leverantér.
Har ar jag verkligen en sann féresprakare av
Gustavsberg da jag har monterat en hel del

sjalv.

Vad ar viktigast for huskoparkunden?

En 6kad trend vi ser ar att kunden blir mer
och mer designintresserad och att de vill ha
mojlighet att paverka och géra egna val. Var
nisch ar att inte halla oss till standard, utan
kunden far valja fritt. Nar det kommer till

att valja produkter ar det madnga som garna
haller sig till en och samma serie, sa att det
blir enhetligt och snyggt. Oftast faller valet
pa vad man har for helhetsstil hemma.

Vilka Gustavshergsprodukter gillar du bast?
Jag gillar egentligen alla produkterna men
dras mest at de klassiska hallet. Sedan
tycker jag att takduscharna ar schyssta och
ger lite lyxigare kansla én en handdusch.
Jag har sjalv ett ganska klassiskt hus dar jag
exempelvis valt Gustavsbergsprodukter

ur serien Estetic som ar designad av Jon
Eliasson.

Vad tycker du om den nya serien med
duschddrrar och duschvaggar?

Smarta och snygga, sammanfattningsvis.
Jag gillar att dorrarna ar vandbara, dvs
varken hoger eller vansterstallda, och att
de olika matten gar att kombinera som man
vill. Det blir flexibelt och erbjuder I6sningar
som kan passa i stort sett vilket utrymme
som helst. Den stilrena designen, med
dorrar och vaggar i klarglas, gor ocksa att
de enkelt matchar alla miljcer.

— PROFFSENS SMARTA PARTNER

TOMAS TIPSAR:

PLACERING

Fundera pa var i badrummet du bast placerar din dusch. Mitt
pa envagg elleriett hérn? Tank igenom behoven noga och vélj
sedan duschmodell utifran det.

o
MATT
Det ar viktigt att mata noga sa att duschen verkligen far plats,
att dérrar inte slar i handfat eller toalettstol osv. Gustavsbergs
duschdorrar kan till exempel 6ppnas bade utat och inat vilket
sparar vardefullt utrymme.

PLANERA FOR AVLASTNINGSYTA

En detalj som latt gléms bort ar en praktisk hylla fér schampo,
tval och rakgrejer sa att man slipper ha saker staende pa golvet.

UTSEENDE

Valj en duschvagg i en design som haller 6ver tid. Uttrycket kan
sedan |att férandras med val av duschblandare/takdusch och
accessoarer.

FRAGA FAMILJEN

Jag brukar fraga min fru, da blir det ratt.

PST!

Né&r man har klarglas i duschen &r ett bra tips att anvéanda en
duschskrapa, helst efter varje dusch. D& halls glaset fint och du
slipper kalkavlagringar.

OM VARGARDAHUS

VargardaHus har sitt ursprung i Mattias Olsson Bygg AB, som
startade sin verksamhet inom byggnation av smahus redan
1974. VargardaHus bygger prefabricerade tréhus och har salj-
kontor pa ett 20-tal orter i landet. Sedan 2016 dgs VargardaHus
av Danmarks stérsta husféretag, Huscompagniet, som levererar
ca 1800 stenhus per ar. Bakom Huscompagniet star EQT.



